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SOMOS EUROINNOVA

Euroinnova International Online Education inicia su actividad hace más de 20 años. Con la premisa de
revolucionar el sector de la educación online, esta escuela de formación crece con el objetivo de dar la
oportunidad a sus estudiandes de experimentar un crecimiento personal y profesional con formación
eminetemente práctica.

Nuestra visión es ser una institución educativa online reconocida en territorio nacional e internacional
por ofrecer una educación competente y acorde con la realidad profesional en busca del reciclaje
profesional.  Abogamos  por  el  aprendizaje  significativo  para  la  vida  real  como  pilar  de  nuestra
metodología,  estrategia  que  pretende  que  los  nuevos  conocimientos  se  incorporen  de  forma
sustantiva en la estructura cognitiva de los estudiantes.
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RANKINGS DE EUROINNOVA

Euroinnova International Online Education ha conseguido el reconocimiento de diferentes rankings a
nivel nacional e internacional, gracias por su apuesta de democratizar la educación y apostar por la
innovación educativa para lograr la excelencia.

Para la elaboración de estos rankings, se emplean indicadores como la reputación online y offline, la
calidad  de  la  institución,  la  responsabilidad  social,  la  innovación  educativa  o  el  perfil  de  los
profesionales.
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ALIANZAS Y ACREDITACIONES
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BY EDUCA EDTECH

Euroinnova es una marca avalada por EDUCA EDTECH Group , que está compuesto por un conjunto de
experimentadas y reconocidas instituciones educativas de formación online. Todas las entidades que
lo  forman  comparten  la  misión  de  democratizar  el  acceso  a  la  educación  y  apuestan  por  la
transferencia de conocimiento, por el desarrollo tecnológico y por la investigación
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RAZONES POR LAS QUE ELEGIR EUROINNOVA
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MÉTODOS DE PAGO
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Técnico de Ventas y Distribución de Productos Farmacéuticos + Titulación
Universitaria

DURACIÓN
500 horas

MODALIDAD
ONLINE

ACOMPAÑAMIENTO
PERSONALIZADO

CREDITOS
8 ECTS

Titulación
Doble Titulación: - Titulación de Técnico de Ventas y Distribución de Productos Farmacéuticos con 300
horas expedida por EUROINNOVA INTERNATIONAL ONLINE EDUCATION, miembro de la AEEN
(Asociación Española de Escuelas de Negocios) y reconocido con la excelencia académica en educación
online por QS World University Rankings - Título Propio de Visitador Médico expedida por la
Universidad Europea Miguel de Cervantes acreditada con 8 Créditos Universitarios (Curso Universitario
de Especialización de la Universidad Europea Miguel de Cervantes)
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Descripción
Este curso de Técnico de Ventas y Distribución de Productos Farmacéuticos + Titulación Universitaria
de Visitador Médico (Doble Titulación + 20 Créditos tradicionales LRU) le ofrece una formación
especializada en la materia. Debemos saber que en la actualidad el papel del Visitador Médico a
despertado gran interés ya que es un trabajo muy gratificante y posibilita incrementar la experiencia
profesional debido a que es un sector en el que las innovaciones son frecuentes y se necesita una
formación constante para conseguir logros. Los Visitadores Médicos son uno de los eslabones
principales en la distribución de los productos farmacéuticos de las grandes empresas de la industria
farmacéutica. Con el presente curso se pretende dar una visión del trabajo realizado en la visita
médica y farmacéutica, ya que la necesidad de incorporación laboral en este sector es notable.

Objetivos
Los objetivos de este Curso de Ventas para Farmacia son los siguientes:
Analizar el proceso de dispensación de productos farmacéuticos en establecimientos y servicios
farmacéuticos, relacionándolo con las prescripciones facultativas y con las características de los
distintos tipos de productos. Analizar las características farmacológicas de los productos
farmacéuticos sobre el organismo. Explicar los distintos sistemas de clasificación de medicamentos y
sus aplicaciones fármacoterapéuticas Describir las acciones y la utilización de plantas medicinales de
uso en fitoterapia. Describir las acciones y la utilización de medicamentos de uso en terapéutica
veterinaria. Realizar las operaciones técnicas necesarias para determinar parámetros somatométricos:
peso y talla. Realizar las operaciones técnicas necesarias para determinar los valores de las constantes
vitales. Conocer las funciones del Visitador Médico Dominar la histología, anatomía y fisiología del
cuerpo humano Saber los conceptos básicos sobre microbiología y biotecnología Aprender técnicas de
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venta y marketing farmacéutico Asimilar los conceptos generales de la farmacología

A quién va dirigido
Este curso de Técnico de Ventas y Distribución de Productos Farmacéuticos + Titulación Universitaria
de Visitador Médico (Doble Titulación + 20 Créditos tradicionales LRU) está dirigido para todos
aquellos alumnos que quieran orientar su futuro laboral en actividades relacionadas con los productos
farmacéuticos, su dispensación y utilización dentro de los establecimientos y servicios de farmacia , o
aquellos que quieran actualizar sus conocimientos profesionales.

Para qué te prepara
El presente curso de Técnico de Ventas y Distribución de Productos Farmacéuticos + Titulación
Universitaria de Visitador Médico (Doble Titulación + 20 Créditos tradicionales LRU) te capacita para
facilitar a los médicos toda la información que precisan sobre nuevos productos farmacéuticos, a
canalizar la comunicación entre los médicos y los laboratorios farmacéuticos y te enseña a organizar y
gestionar la actividad de vendedor especializado.

Salidas laborales
Con este Curso de Ventas para Farmacia el alumno podrá ampliar sus conocimientos sobre la
comercialización de productos de farmacia. Este curso le ayudará a mejorar sus expectativas laborales 
en laboratorios farmacéuticos, empresas de parafarmacia y todos aquellos negocios que tienen
relación con la farmacología y artículos de ortopedia.
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TEMARIO

MÓDULO 1. PRODUCTOS FARMACÉUTICOS, DISPENSACIÓN Y UTILIZACIÓN

UNIDAD DIDÁCTICA 1. DISPENSACIÓN DE PRODUCTOS FARMACÉUTICOS.

Dispensación de medicamentos: acto de dispensación.1.
Condiciones de prescripción y requisitos de dispensación de los distintos productos dispensados2.
en un establecimiento farmacéutico y servicio de farmacia.
Registro de medicamentos dispensados.3.
Acondicionamiento de medicamentos: información relativa a las condiciones de dispensación e4.
información farmacológica.
farmacológica. Aplicaciones informáticas de dispensación de productos farmacéuticos y5.
consejos de utilización.

UNIDAD DIDÁCTICA 2. CONCEPTOS BÁSICOS EN FARMACOLOGÍA.

Origen del medicamento y mecanismo de acción.1.
Biofarmacia y farmacocinética básica: proceso de liberación, absorción, distribución,2.
metabolismo, excreción y respuesta de medicamentos en el organismo (LADMER).
Reacciones adversas a medicamentos. Interacciones de los medicamentos.3.
Medicamentos en circunstancias especiales.4.
Administración de medicamentos: formas farmacéuticas y vías de administración.5.
Dosificación de medicamentos Dosis Diarias Definidas (DDDs).6.
Relación dosis- efecto.7.
Intoxicación por medicamentos.8.
Aplicaciones informáticas de base de datos del medicamento.9.

UNIDAD DIDÁCTICA 3. CLASIFICACIÓN ANATÓMICA-TERAPÉUTICA Y QUÍMICA DE MEDICAMENTOS
(ATC).

Sistemas de clasificación de medicamentos.1.
Clasificación anatómica- terapéutica y química: niveles de estructuración.2.
Fundamentos básicos de anatomía, fisiología y patología humana.3.
Grupos terapéuticos: grupos de fármacos según su indicación terapéutica principal, el órgano o4.
sistema sobre el que actúa, propiedades químicas y propiedades farmacológicas.
Pautas en la utilización de medicamentos.5.
Catálogo de especialidades farmacéuticas.6.
Aplicaciones informáticas de base de datos del medicamento.7.

UNIDAD DIDÁCTICA 4. PRINCIPIOS DE FITOTERAPIA.

Introducción al estudio de plantas medicinales.1.
Conceptos básicos.2.
Plantas medicinales más habituales en la aplicación terapéutica.3.
Registro de plantas medicinales.4.
Condiciones de dispensación.5.
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Catálogo de plantas medicinales.6.
Aplicaciones informáticas de bases de datos de plantas medicinales.7.

UNIDAD DIDÁCTICA 5. HOMEOPATÍA.

Criterios terapéuticos de Hahnemann.1.
La ley de similitud.2.
Aplicaciones.3.

UNIDAD DIDÁCTICA 6. MEDICAMENTOS DE USO ANIMAL.

Introducción al estudio de medicamentos de uso animal.1.
Conceptos básicos.2.
Medicamentos de uso animal más habituales en la aplicación terapéutica.3.
Residuos de los medicamentos: residuos de los fármacos en los alimentos de origen animal.4.
Definición del límite máximo de residuos (MRL).5.
Impacto medioambiental de las explotaciones ganaderas.6.
Registro de medicamentos de uso animal.7.
Condiciones de dispensación.8.
Catálogo de medicamentos de uso animal.9.
Aplicaciones informáticas de bases de datos de medicamentos de uso animal.10.

UNIDAD DIDÁCTICA 7. MATERIAL DE ORTOPEDIA, PRÓTESIS Y AUDIOPRÓTESIS.

Conceptos básicos en material de ortopedia, prótesis y audioprótesis.1.
Material de ortopedia, prótesis y audioprótesis más habituales en establecimientos y servicios2.
farmacéuticos.
Registro de material de ortopedia, prótesis y audioprótesis.3.
Condiciones de dispensación.4.
Catálogo de material de ortopedia, prótesis y audioprótesis.5.
Aplicaciones informáticas de bases de datos de material de ortopedia, prótesis y audioprótesis.6.

UNIDAD DIDÁCTICA 8. INDICADORES BIOLÓGICOS: PARÁMETROS SOMATOMÉTRICOS Y
CONSTANTES VITALES.

Parámetros somatométricos: concepto, técnicas de medida e interpretación.1.
Constantes vitales: concepto, técnicas de medida e interpretación.2.
Registro de datos.3.
Aplicaciones informáticas de bases de datos.4.
Bibliografía sobre indicadores biológicos.5.

MÓDULO 2. VISITADOR MÉDICO

UNIDAD DIDÁCTICA 1. ¿QUÉ ES UN VISITADOR MÉDICO?

Definición y funciones1.
Requisitos básicos2.
Perfiles para la visita médica3.
Características de la profesión de visitador médico4.
Organismos y legislación para la regulación del visitador médico5.
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UNIDAD DIDÁCTICA 2. HISTOLOGÍA, ANATOMÍA Y FISIOLOGÍA DEL CUERPO HUMANO

Nivel químico de organización1.
Histología2.
Anatomía y fisiología3.
Sistema nervioso4.
Sistema osteomuscular5.
Aparato digestivo6.
Sistema circulatorio7.
Aparato respiratorio8.
El sistema renal. Aparato urinario9.
El sistema endocrino. Órganos de reproducción10.

UNIDAD DIDÁCTICA 3. PATOLOGÍAS

La salud y la enfermedad1.
Patologías en el sistema nervioso2.
Patologías en el sistema osteomuscular y el aparato digestivo3.
Patologías en el sistema cardiovascular y circulatorio4.
Patologías en el sistema respiratorio, renal, urogenital y endocrino5.

UNIDAD DIDÁCTICA 4. MICROBIOLOGÍA Y BIOTECNOLOGÍA

Microbiología1.
Biotecnología2.

UNIDAD DIDÁCTICA 5. FARMACOLOGÍA

Conceptos generales de farmacología1.
La interacción fármaco-receptor2.
Fases en la administración de un fármaco3.
Dosificación de un fármaco4.

UNIDAD DIDÁCTICA 6. LA INDUSTRIA FARMACÉUTICA. LA VISITA MÉDICA Y EL MARKETING
FARMACÉUTICO

La industria farmacéutica1.
La visita médica2.
Introducción al marketing3.
Marketing farmacéutico4.
Terminología médica básica5.

UNIDAD DIDÁCTICA 7. HABILIDADES COMUNICATIVAS Y TÉCNICAS DE VENTA DEL VISITADOR
MÉDICO

Introducción1.
Teorías de la venta2.
Características del buen vendedor/a3.
Los conocimientos del vendedor/a4.
Comunicación verbal en la venta5.
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Comunicación no verbal6.
Técnicas y procesos de negociación7.
Fases del proceso de venta8.
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¿Te ha parecido interesante esta información?

Si aún tienes dudas, nuestro equipo de asesoramiento
académico estará encantado de resolverlas.

Pregúntanos sobre nuestro método de formación, nuestros
profesores, las becas o incluso simplemente conócenos.

Solicita información sin compromiso

¡Encuéntranos aquí!

Edificio Educa Edtech

Camino de la Torrecilla N.º 30 EDIFICIO EDUCA EDTECH,
C.P. 18.200, Maracena (Granada)

900 831 200

formacion@euroinnova.com

www.euroinnova.edu.es

Horario atención al cliente

Lunes a viernes: 9:00 a 20:00h Horario España

¡Síguenos para estar al tanto de todas nuestras novedades!
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