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SOBRE INESEM

INESEM Business School como Escuela de
Negocios Online tiene por objetivo desde su
nacimiento trabajar para fomentar y contribuir
al desarrollo profesional y personal de sus
alumnos. Promovemos una ensenanza
multidisciplinar e integrada, mediante la
aplicacién de metodologias innovadoras de
aprendizaje que faciliten la interiorizacion de
conocimientos para una aplicacidn practica
orientada al cumplimiento de los objetivos de
nuestros itinerarios formativos.

En definitiva, en INESEM queremos ser el lugar
donde te gustaria desarrollar y mejorar tu
carrera profesional. Porque sabemos que la
clave del éxito en el mercado es la "Formacion
Prdctica" que permita superar los retos que
deben de afrontar los profesionales del futuro.
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Entidad impartidora:

1795 € INESEM
BUSINESS SCHOOL
Master en Economl'a y NGgOC'OS Programa de Becas / Financiacién 100% Sin Intereses
Internacionales

Titulacion Masters Profesionales

- Titulacion Expedida y Avalada por el Instituto Europeo de Estudios
Empresariales. "Ensefianza No Oficial y No Conducente a la
Obtencion de un Titulo con Caracter Oficial o Certificado de
Profesionalidad.”
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Resumen Objetivos

Cada vez nos encontramos con un mayor nimero de empresas que se animan a realizar

actividades comerciales mas alla de sus fronteras con el objetivo de expandirse y buscar Con el Masters Profesionales Master en Economia y Negocios

oportunidades de negocio en cualquier parte del mundo. Esto es posible gracias a la Internacionales usted alcanzara los siguientes objetivos:

globalizacién econémicay a las facilidades con las que cuentan las empresas y los distintos

agentes econ6micos para saltar las barreras de entrada y salida que puedan presentarse en

cualquier pais. Con el Master en Economia y Negocios Internacionales queremos trasladarte ¢ Dotar al alumno de los conocimientos necesarios relativos al mundo del
todas las herramientas necesarias para que ti también seas capaz de proyectar tu carrera comercio internacional.

profesional mas alla de cualquier barrera geografica, econémica, social, cultural o politica. ] o ) ]
® Proporcionar una vision amplia sobre el Marketing en el entorno de

Internet.

e Desarrollar las habilidades técnicas para desenvolverse
profesionalmente en el ambito internacional.

e Conocer laimportancia de los incoterms, los tipos y sus usos.

e Analizar la Politica Internacional empleada entre los diversos paises.

A q u ié ﬂ \/a d i ri g id O e Profundizar en el analisis econémico, politico y social internacional.

EL Master en Economia y Negocios Internacionales esta dirigido a todo aquel alumnado que ¢ Capacitar al alumnado para minimizar el riesgo a través de los distintos

cuente con formacién universitaria relacionada con economia o empresa que estén instrumentos de cobertura.

interesados en expandir sus areas de conocimiento hacia el mercado internacional, para
desenvolverse profesionalmente en este ambito.
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Para qué te prepara

El Master en Economia y Negocios
Internacionales te prepara para conocer
el contexto econémico, politicoy
cultural que afecta a toda empresa o
negocio. Ademas, te otorgara las
herramientas necesarias para implantar
estrategias de internacionalizacién de
empresas y hegocios con éxito, ya que
tendras todos los conocimientos
necesarios para evaluar los riegos que
derivan al operar en el extranjero.

Salidas Laborales

El Master en Economia y Negocios
Internacionales te aportara todas las
herramientas necesarias para
desarrollarte profesionalmente en el
ambito internacional, con lo que podras
trabajar en cualquier empresa que
quiera establecer relaciones
comerciales con otros paises, o bien,
que ya estén instauradas en otros
territorios y requieran de un
especialista en esta materia.
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., Por qué elegir INESEM?

El alumno
es el

protagonista

Innovacion
y Calidad

Empleabilidad
y desarrollo
profesional

INESEM
Orienta

Facilidades
Economicas
y Financieras

Nuestro modelo de aprendizaje se adapta a las necesi-
dades del alumno, quién decide coémo realizar el proce-
so de aprendizaje a través de itinerarios formativos que

permiten trabajar de forma auténoma y flexible.

Ofrecemos un servicio de orientacion profesional y pro-
gramas de entrenamiento de competencias con el que
ayudamos a nuestros alumnos a crear y optimizar su

perfil profesional. 02

= Ofrecemos el contenido mas actual y novedoso, respon-
diendo a la realidad empresarial y al entorno cambiante
con una alta rigurosidad académica combinada con for-

O 8 macion practica.

Ofrecemos una asistencia complementaria y personalizada

que impulsa la carrera de nuestros alumnos a través de nu-

estro Servicio de Orientacion de Carrera Profesional permi-

tiendo la mejora de competencias profesionales mediante 04

programas especificos.

Ofrecemos a nuestros alumnos facilidades para la rea-
lizacion del pago de matriculas 100% sin intereses asi
como un sistema de Becas para facilitar el acceso a
nuestra formacion.
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Master en Economia y Negocios Internacionales

Maodulo 1. Introduccidn a las relaciones internacionales
Modulo 2. Marketing online y posicionamiento web
Maodulo 3. Analisis del riesgo internacional

Modulo 4. Comercio internacional

Modulo 5. Financiacién internacional de empresas
Maodulo 6. Gestidn logistica en la empresa

Maodulo 7. Direccidn de negocios internacionales

Modulo 8. Contratacion internacional

Maodulo 9. Proyecto fin de master
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Master en Economia y Negocios Internacionales

Modulo 1.

Introduccion a las relaciones internacionales

Introduccidn a la geografia politica El podery el territorio en el marco de la
fundamentos geopolitica

1. Factores de la Geografia Politica 1. Poder y relaciones de poder

2. Relacién espacial de la geografia politica 2. Relaciones de poder en el Territorio

3. La articulacion politica de la sociedad y su relacion con el
espacio geografico

4. La geografia politica como relaciones de poder en el
espacio

5. Geografia politica y geopolitica
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El pensamiento geoestratégico y el analisis
geopolitico

El sistema internacional y las relaciones
internacionales en la actualidad

1. Introduccién a la geopolitica global

2. Hacia un mundo multipolar

3. Amenazas y Desafios para el mundo actual
4. Técnicas de analisis espacial

5. Geopolitica y calidad de vida

Introduccién a las relaciones internacionales

1. Concepto
2. El sistema internacional. Introduccidn
3. Estructura del sistema internacional actual

4. La civilizacion. El choque de civilizaciones

Otros actores en relaciones internacionales
multinacionales y ong

1. Las relaciones internacionales. Definicion y otros
aspectos

2. La Globalizaciéon

Principales teorias de las relaciones
internacionales

1. Principales Teorias

1. Los actores del Sistema Internacional
2. Las Multinacionales
3. Las ONG
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Modulo 2.

Marketing online y posicionamiento web

Posicionamiento orgénico en buscadores (seo) Posicionamiento patrocinado en buscadores
(sem)
1. SEO local
Marketing online Comercio electrénico 2. SEO internacional 1. Introduccién al SEM
3. SEO para Apps: ASO 2. Principales conceptos de SEM
1. Introduccién 1. Auge del comercio online 4. SEO para Amazon Marketplace 3. Sistema de pujas y calidad del anuncio
2. Concepto de Marketing Digital 2. Tipos de eCommerce 5. 5EO en YouTube 4. Primer contacto con Google Ads
3. Funciones y objetivos del Marketing Digital 3. Atencion al cliente 5. Creacién de anuncios de calidad
4. Ventajas del Marketing Digital 4. Embudos de conversion o 6. Indicadores clave de rendimiento en SEM
5. Caracteristicas de Internet como medio del Marketing 5. Casos de éxito Técnicas seo
Digital
1. Auditoria de indexabilidad Keyword hunting para seo y sem - herramientas
Posicionamiento web 2. Velocidad de carga de la web (WPO) y renderizado
El entorno web 3. Monitorizacion de marca 1. Introduccién
1. Importancia del SEO 4. Analisis y planificacion del posicionamiento organico 2. Tipo de Keywords
1. Compra de dominio y contratacion de hosting > Funcionamiento de los buscadores 5. Codigos de estado y Protocolo 3. SEMrush
2. Instalacion de WordPress 3. Google: algoritmos vy actualizaciones 6. Analisis Log 4. Sistrix
3. Configuraciones iniciales 4. Cémo salir de una penalizacién en Google 7. Analisis de la taxonomia web 5. LongTail y Voice Search: AnswerThePublic
4. Themes 5. Estrategia SEO 6. Herramientas gratuitas
5. Personalizacién de WordPress 7. Extensiones para Chrome
6. Creacion de Posts y Paginas
7. Gestion comentarios
8. Biblioteca Multimedia
9. Gestion de usuarios y roles

10. Herramientas Utiles
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Marketing de contenidos (content marketing)

Plan social media

1. ;Qué es el Inbound Marketing?
2. Marketing de Contenidos

3. Marketing viral

4. Video Marketing

5. Reputacién online

Black hat seo

1. ;Qué es Black Hat SEO?

2. White Hat SEO

3. Riesgos del uso de Black Hat SEO

4. Técnicas Black Hat SEO

5. Cambios en los algoritmos de Google y penalizaciones

6. Informe de Acciones manuales

. Tipos de redes sociales

. La importancia actual del social media
. Prosumer

. Contenido de valor

. Marketing viral

. La figura del Community Manager

. Social Media Plan

. Reputacién Online
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Modulo 3.

Analisis del riesgo internacional

Mercado de divisas

Analisis del riesgo de interés

1. Concepto del mercado de divisas

2. Funcionamiento del mercado de divisas

3. Compraventa de divisas y transacciones con el exterior
4. El tipo de cambio Operaciones al contado y a plazo

5. El tipo de interés

Analisis del riesgo del cambio

1. Riesgo de interés y su cobertura

2. Herramientas y aplicaciones informaticas Utiles para la
gestion del riesgo

Otros riesgos y su cobertura

1. El riesgo de tipo de cambio
2. El Seguro de cambio

3. Opciones sobre divisas

4. Futuros sobre divisas

5. Otros instrumentos de cobertura

1. Tipos de riesgo de insolvencia

2. Seguro de crédito a la exportacion
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Operaciones de factoring y forfaiting

1. Factoring como instrumento de cobertura de riesgos

2. Tipos de riesgos que cubre el factoring

3. Diferencias del factoring con el seguro a la exportacion
4. Forfaiting como instrumento de cobertura de riesgos

5. Tipos de riesgos que cubre el forfaiting

6. Diferencias factoring y forfaiting

7. Diferencias del factoring con seguro de crédito a la
exportacion
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Modulo 4.

Comercio internacional

Introduccién al comercio internacional

Sujetos del comercio internacional

1. Introduccion

2. Recorrido histérico

3. Ventajas del Comercio Internacional

4. Operaciones del Comercio Internacional

5. Elementos que componen el Comercio Internacional

1. Introduccién

2. El empresario individual y el ejercicio del comercio en
Europay en Espana

3. El empresario social

4. Las sociedades en Espana y en el extranjero

5. Cooperacion y concentracion entre sociedades

6. Incidencias en el derecho comunitario
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Organizaciones internacionales participantes La contratacidn internacional
en el comercio internacional

Compraventa internacional

Vias de solucion de controversias

1. La contratacién internacional

1. Las organizaciones internacionales 2. Los principios sobre los contratos internacionales
2. Los organismos especializados de las Naciones Unidas 3. Concepto, elementos y clasificacién del contrato
3. Organizaciones Internacionales de ambito regional internacional

4. Formacién del contrato

5. Cumplimiento del contrato

Régimen juridico espafiol del comercio exterior 6. Clausulas contractuales

1. Marco normativo general del comercio exterior en Espana
2. Influencias de las disposiciones de la Unién Europea Determinacion del régimen juridico

3. Politica comercial multilateral
1. Introduccién

2. Ley aplicable al contrato internacional
3. El Convenio de Roma de 1980 y el Reglamento de Roma |

4. La Ley reguladora del contrato internacional al amparo
del Reglamento de Roma |

5. Accion de las normas imperativas

Master en Economia y Negocios Internacionales [ 22 ] INESEM BUSINESS SCHOOL

1. La compraventa internacional

2. Libertades comunitarias: la libre circulacion de
mercancias

3. La Lex Mercatoria

4. La Convencion de Viena de 1980 aplicada a la
compraventa internacional

5. Los INCOTERMS

Bienes inmateriales y derecho de la
competencia

1. Propiedad industrial
2. Propiedad intelectual
3. Competencia desleal

4. Derecho de defensa de la competencia

Distintas modalidades de contrato

1. Contratos de intermediacién comercial
2. El transporte internacional
3. Contratos de financiacion

4. Contratos de seguros

1. Controversias en el ambito del comercio internacional
2. Vias de jurisdiccion estatal

3. El arbitraje internacional

4. Compatibilidad entre arbitraje y la via judicial

Master en Economia y Negocios Internacionales [ 23 | INESEM BUSINESS SCHOOL


https://www.inesem.es/
https://www.inesem.es/

Modulo 5.

Financiacion internacional de empresas

Unidad formativa 1.

Tributacion internacional

El impuesto sobre el valor anadido

El iva en las importaciones y exportaciones

El fendmeno de la doble imposicion
internacional

El flujo documental del comercio exterior

1. Naturaleza del impuesto y ambito de aplicacion

2. Delimitacién del hecho imponible: operaciones
interiores, adquisiciones intracomunitarias, importacién de
bienes y lugar de realizacién del hecho imponible

. Operaciones exentas y operaciones no sujetas
. Devengo del impuesto

. Sujeto pasivo y repercusién del impuesto

. Base imponible y tipo impositivo

. Deducciones y devoluciones

. Gestion del impuesto

O 00 N O Ut &~ W

. Regimenes especiales

1. Importaciones: hecho imponible, exencién, devengo, base
imponible y sujetos pasivos

2. Exportaciones: exportaciones directas, indirectas y
exenciones

3. Ejercicio resuelto: Impuesto sobre el Valor Afhadido
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1. Origen de la doble imposicién internacional
2. La doble imposicién internacional

3. Eliminacion de la doble imposicién internacional:
exencion e imputacién

Coédigo aduanero comunitario (c6digo aduanero
modernizado)

1. Sintesis: el Codigo Aduanero de la Union

2. Derechos y obligaciones de las personas en el marco de
la legislacién aduanera

3. Arancel Aduanero Comun: derechos de importacién y
exportacion

4. Deuda aduanera: garantias, cobro, pago y extincion

5. Mercancias introducidas en el territorio aduanero de la
Comunidad

6. Despacho a libre practica y exencién de derechos de
importaciéon

7. Regimenes especiales: transito, deposito, destinos
especiales y perfeccionamiento

8. Salida de las mercancias del territorio aduanero de la
comunidad

1. Introduccion: documentacién necesaria para la venta
internacional

2. ¢De qué tipo de documentos estamos hablando?:
Documentos comerciales, de transporte de paga y seguro,
aduaneros y fiscales y certificados

3. Consejos practicos para la elaboracion de documentos de
comercio exterior

4. Ejercicio resuelto: Elaboracion de factura
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Unidad formativa 2. ,
Modulo ©.

Financiacién internacional
Gestion logistica en la empresa

Unidad didactica 1. Unidad didactica 3. Unidad didactica 1. Unidad didactica 2.
Medios de pago internacionales Financiacién de apoyo al comercio exterior Introduccidn a la logistica empresarial Aspectos fundamentales para la logistica
1. Introduccién: la prestacién econémica 1. Ayudas oficiales a exportacién 1. Inicios de la logistica empresarial 1. El proceso del flujo seguin el tipo de produccién
2. Factores empresariales determinantes de la seleccion del 2. Impuestos que gravan el comercio exterior 2. Concepto de logistica 2. Eficiencia logistica para el trato al cliente
medio de pago 3. Zonas con tratamiento fiscal especial 3. Funcion logistica en la empresa 3. Integracién logistica en la organizacion
3. El cheque: tipos, sistema de cobro y regulacion 4. Ejercicio resuelto: Financiacién de apoyo al comercio 4. Centros logisticos y su clasificacion 4. Los subsistemas del sistema logistico
4. Transferencias bancarias: funcionamiento y regulacion exterior 5. Proceso logistico just in time 5. El término cadena de demanda
5. Orden de pago documentaria 6. Tipos de almacén segin su funcién logistica 6. Optimizacién de la operativa logistica
6. Créditos documentarios: tipos y contenido 7. Entrada, salida y control en almacén
7. Remesa bancaria: simple y documentaria 8. Definicién y clasificaciéon de stocks
9. Principales procedimientos de almacenaje

Unidad didactica 2.

Financiacion de las ventas internacionales

1. Mercado de divisas: Funcionamiento, estructura, tipos de
interés de divisas y Euromercado

2. Financiacién al Comercio Internacional
3. Moneda de financiacion
4. Cobertura del riesgo de cambio

5. Ejercicio resuelto: Operaciones de Factoring
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Fases y operaciones en la cadena logistica

Optimizacion y costes logisticos

1. La cadena de suministro: fases y actividades asociadas
2. Flujos en la cadena de suministro

3. El flujo de informacién: en tiempo real, fiable, seguro,
facil de interpretar y manejar

4. Flujo de materiales: seguro, eficaz y con calidad Diagrama
de flujos inter conexionados

5. Cadena logistica: objetivos, como lograrlos, integraciéon
de actores y sinergias a conseguir

6. Logistica y calidad
7. Gestion de la cadena logistica
8. El flujo de informacion

1. Caracteristicas del coste logistico: variabilidad
2. Sistema tradicional y sistema ABC de costes

3. Medicion del coste logistico y su impacto en la cuenta de
resultados. Costes totales, costes unitarios y costes
porcentuales

4. Estrategia y costes logisticos

5. Medidas para optimizar el coste logistico en las diversas
areas: stock, almacenaje, picking, transporte

6. Cuadro de control de costes. Pirdmide de informacién del
coste logistico

7. Ejemplo practico de cdlculo del coste logistico en una
operacion de comercializacion

Redes de distribucion

Gestidn de imprevistos e incidencias en la
cadena logistica

Aplicaciones informaticas de informacion,
comunicacién y cadena de suministro

1. Diferentes modelos de redes de distribucién

2. Calculo del coste logistico de distribucién en los
diferentes modelos
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1. Incidencias, imprevistos y errores humanos en el proceso
de distribucion

2. Puntos criticos del proceso Importancia cualitativa y
monetaria de las mismas

3. Analisis de determinados procesos criticos

4. Seguimiento y localizacion fisica de la mercancia en el
proceso de distribucion

5. Sistemas informaticos y tecnologia aplicada: GPS, satélite,
radiofrecuencia

6. Acceso del cliente a la informacién

7. Determinacion de responsabilidades en una incidencia
8. En diversos supuestos practicos, cdmo actuar en una
incidencia

9. Incidencias y su tratamiento informatico

1. Tecnologia y sistemas de informacion en logistica
2. La pirdmide de informacién

3. Ventajas y posibles inconvenientes: coste y complejidad
del sistema

4. La comunicaciéon formal e informal
5. Sistemas de utilizacion tradicional y de vanguardia
6. Informacion habitual en el almacén

7. Terminologia y simbologia utilizadas en la gestion del
almacén
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Modulo 7.

Direccion de negocios internacionales

Internacionalizacion de la empresa

El marketing en el comercio internacional (i)

El marketing internacional (ii)

La contratacion internacional

1. La decision de internacionalizacion de la empresa
2. Etapas del proceso de internacionalizacion

3. Las variables de marketing en la internacionalizacion de
la empresa

. La organizacién de la empresa multinacional

. Investigacion comercial en el ambito internacional

. El riesgo de realizar inversiones en paises extranjeros
. El marketing segmentado

. Factores incontrolables. Los entornos

. Caracteristicas de la empresa internacional con éxito
. Misién del marketing internacional

. Elementos de plan de marketing internacional
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. Estrategias de marketing internacional
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1. Politica internacional de producto
2. Politica internacional de distribucion
3. Politica internacional de comunicacién

4. Politica internacional de precio

Herramientas informaticas para el calculo de
valores y tendencias de mercado

1. Herramientas para el calculo de valores estadisticos

2. Herramientas para el andlisis de tendencias y series de
datos

3. Hojas de célculo

1. La contratacion internacional
2. Los principios sobre los contratos internacionales

3. Concepto, elementos y clasificacién del contrato
internacional

4. Formacién del contrato
5. Cumplimiento del contrato

6. Cldusulas contractuales

Negociacién de operaciones de comercio
internacional

1. Preparacion de la negociacion internacional
2. Desarrollo de la negociacién internacional

3. Técnicas de la negociacion internacional

4. Consolidacién de la negociacién internacional

5. Estilos de negociacién comercial
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Los medios de pago internacionales

Condiciones de la compraventa internacional

1. Introduccién

2. Factores empresariales determinantes de la seleccién del

medio de pago

3. El cheque

4. Transferencias bancarias

5. Orden de pago documentaria
6. Créditos documentarios

7. Remesa documentaria

Busqueda y gestion de clientes y proveedores
en comercio internacional

1. Localizacion y busqueda de clientes/proveedores
internacionales

2. Clasificacion de los clientes/proveedores y criterios de
organizacion
3. Tipos de archivos de los clientes/proveedores

4. Confeccién de fichas y bases de datos de clientes y
proveedores

5. Control de clientes/proveedores
6. Creacion de sistema de alertas de nuevos
clientes/proveedores

7. Reclamaciones en las operaciones de compraventa
internacional

1. Operaciones de compraventa internacional

2. Clausulas generales del contrato de compraventa
internacional

3. Condiciones de entrega en el comercio internacional
(INCOTERMS)

4. Interpretacion practica de cada INCOTERM

Elaboracion de ofertas en comercio
internacional

Gestion de pedidos y facturacion en el comercio
internacional

1. Proceso comercial en las operaciones de compraventa
internacional

2. Oferta internacional
3. Elementos de la tarifa de precios

4. Presentacion de la tarifa
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1. Proceso documental de la operacion comercial
2. Orden de pedido

3. Preparacion del pedido. Lista de contenido

4. Factura proforma

5. Factura comercial

Aplicaciones informaticas en gestion
administrativa del comercio internacional

1. Aplicaciones generales, funcién y utilidades

2. Aplicaciones especificas: descripcion, funcionesy
utilizacion
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Modulo 8.

Contratacion internacional

Bienes inmateriales y derecho de la

competencia
La contratacién internacional Determinacién del régimen juridico 1. Propiedad industrial
2. Propiedad intelectual
1. La contratacion internacional 1. Ley aplicable al contrato Internacional 3. Competencia desleal
2. Los principios sobre los contratos internacionales 2. El convenio de Roma de 1980 y el Reglamento de Roma | 4. Derecho de defensa de la competencia
3. Concepto, elementos y clasificacién del contrato 3. La Ley reguladora del contrato internacional al amparo
internacional del Reglamento de Roma |
4. Formacion del contrato 4. Accion de las normas imprevistas Distintas modalidades de contrato

5. Cumplimiento del contrato

6. Cldusulas contractuales 1. Contratos de intermediacién comercial

Compraventa internacional 2. El transporte internacional
3. Contratos de financiacion
1. La compraventa internacional 4. Contratos de seguros
2. Libertades comunitarias: la libre circulacion de
mercancias
3. La Lex Mercatoria Vias de solucion de controversias
4. La Convencién de Viena de 1980 aplicada a la
compraventa internacional 1. Controversias en el &mbito del comercio internacional
5. Los INCOTERMS 2. Vias de jurisdiccion estatal

3. El arbitraje internacional
4. Compatibilidad entre arbitraje y la via judicial
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Modulo 9.

Proyecto fin de master
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metodologia de aprendizaje

La configuracién del modelo pedagégico por el que apuesta INESEM,
requiere del uso de herramientas que favorezcan la colaboraciény
divulgacion de ideas, opiniones y la creacion de redes de conocimiento mas
colaborativo y social donde los alumnos complementan la formacién
recibida a través de los canales formales establecidos.

I

Con nuestra metodologia de aprendizaje online, el alumno comienza su andadura en INESEM Business School a través de un campus
virtual disenado exclusivamente para desarrollar el itinerario formativo con el objetivo de mejorar su perfil profesional. EL alumno

debe avanzar de manera auténoma a lo largo de las diferentes unidades didacticas asi como realizar las actividades y
autoevaluaciones correspondientes.

El equipo docente y un tutor especializado haran un Nuestro sistema de aprendizaje se fundamenta en cinco
seguimiento exhaustivo, evaluando todos los progresos del pilares que facilitan el estudio y el desarrollo de
alumno asi como estableciendo una linea abierta para la competencias y aptitudes de nuestros alumnos a través
resolucién de consultas. de los siguientes entornos:

Master en Economia y Negocios Internacionales [ 38 | INESEM BUSINESS SCHOOL

Secretaria Campus Virtual

Sistema que comunica al alumno directamente Entorno Personal de Aprendizaje que

con nuestro asistente virtual permitiendo permite gestionar al alumno su itinerario

realizar un seguimiento personal de todos sus formativo, accediendo a multitud de re-

trdmites administrativos. cursos complementarios que enriquecen

el proceso formativo asi como
la interiorizacion de conoci-
mientos gracias a una
formacion practica,

Revista
Digital

social y colaborativa.

Espacio de actualidad/
donde encontrar
publicaciones
relacionadas con su

Comunidad

area de formacion.

Un excelente grupo Espacio de

de colabradores y encuentro que

redactores, tanto Comunidad pemite el contacto

internos como externos, de alumnos del

ue aportan una dosis :
q P mismo campo para

de su conocimiento =
y la creacion de

experiencia a esta . .
P vinculos profesionales.

red colaborativa Un punto de intercambio

de informacioén. . .. .
de informacion, sugerecias

Webinars

. . . . experiencias de
Pildoras formativas mediante el formato audiovisual y-£xp

- ; . miles de usuarios.
para complementar los itinerarios formativos y una

practica que acerca a nuestros alumnos a la realidad
empresarial.
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SERVICIO DE
Orientacionde Carrera

Nuestro objetivo es el asesoramiento para el desarrollo de tu carrera
profesional. Pretendemos capacitar a nuestros alumnos para su adecuada
adaptacion al mercado de trabajo facilitandole su integracién en el mismo.
Somos el aliado ideal para tu crecimiento profesional, aportando las
capacidades necesarias con las que afrontar los desafios que se presenten
en tu vida laboral y alcanzar el éxito profesional. Gracias a nuestro
Departamento de Orientacién de Carrera se gestionan mas de 500
convenios con empresas, lo que nos permite contar con una plataforma
propia de empleo que avala la continuidad de la formacion y donde cada
dia surgen nuevas oportunidades de empleo. Nuestra bolsa de empleo te
abre las puertas hacia tu futuro laboral.



Financiacion YR el

=N INESEM

Ofrecemos a
NUEestros alumnos
facilidades
economicas vy
filnancieras para la
realizacion del pago
de matriculas,

todo ello
1009%
sin intereses.

INESEM continGa ampliando su programa de
becas para acercar y posibilitar el
aprendizaje continuo al maximo nimero de
personas. Con el fin de adaptarnos a las
necesidades de todos los perfiles que
componen nuestro alumnado.
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Impulsamos tu carrera profesional

INESEM

BUSINESS SCHOOL

WWW.INESEM.ES

> W in (f

958 05 02 05 formaCiOﬂ@iﬂeSGm es Gestionamos acuerdos con mas de 2000

empresas Yy tramitamos mas de 500 ofertas
profesionales al ano.

Facilitamos la incorporacion y el desarrollo de
los alumnos en el mercado laboral a lo largo
de toda su carrera profesional.



http://www.youtube.com/user/inesembusinesschool
http://twitter.com/inesem
http://www.linkedin.com/company/2370697
http://www.facebook.com/inesem.business.school
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